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Mit Cable4
in die digitale Zukunft

Egal ob Telefon, Radio, Fernsehen
oder Internet - die Cable4 GmbH
ist als unabhé&ngiger Multimedia-
Dienstleister der Ansprechpariner
fir die Wohnungswirtschaft. Cable4
biindelt mehr als 40 Jahre Bran-
chenerfahrung in einem jungen und
modernen Unternehmen. Eine der
Kerndienstleistungen der Karlsru-
her Firma sind Gestattungsvertrége
fir Wohnungsbaugesellschaften,
Verwalter und Eigentimer. Mit Si-
gnalliefer, Sammelanschluss- und
Einzelnutzervertrdgen bietet der
Multimedia-Dienstleister von der
einfachen Versorgung mit einem
kleinen Fernsehangebot bis hin zur
multimedialen Ausstattung mit den
neuvesten  Verkabelungstechnolo-
gien eine Vielfalt an Lésungen. So
bringt Cable4 die digitale Zukunft
maBgeschneidert in jedes Zuhause.

Cable4 ist mittelstandisch geprégt und ei-
gentimergefihrt. Zu den Gesellschaftern
gehdéren ehemalige Kabelnetzbetreiber ge-
nauso wie Experten im Bereich der Immobi-
lienwirtschaft sowie Technikspezialisten. Der
Multimedia-Dienstleister richtet sein Leistungs-

angebot stets an den Bedirfnissen seiner
Kunden aus. ,Kundenorientierung steht fir
uns an erster Stelle”, bekrdftigt Anja Bunkart,
Geschéftsfihrerin von Cable4. Ein Beispiel
dafiir ist die Betreuung durch persénliche An-
sprechpartner, die unseren Kunden anstelle
eines Call-Centers iiber eine gebihrenfreie
Servicenummer zur Verfigung stehen.”

Flexible Lésungen fir
die Wohnungswirtschaft

Als unabhéngiger Multimedia-Dienstleister
bietet Cable4 weit mehr als nur den ,norma-
len Kabelanschluss”. Neben hocheffizienten
Glasfaserldsungen bietet das Unternehmen
Gemeinschaftssatellitenanlagen, Datennetze
oder Anlagen fir den Satelliten-Direktemp-
fang. ,Da die Angebotsvielfalt und damit die
Anspriiche der Verbraucher stets steigen, mo-
dernisieren wir zudem Hausverteilanlagen”,
erklért Bunkart. Dies habe fir Hausverwal-
tungen eine Reihe von Vorteilen: mit einer
modernen Anlage gibt es beispielsweise
weniger Stérungsmeldungen, keine teuren
Einzelinstallationen, keine separaten Lei-
tungsfihrungsplanungen und keine komple-
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Liebe
Leserin,
lieber
Leser,

Cable4 weif3 als unabhdngiger Multimedia-
Dienstleister mit mehr als 40 Jahren Erfah-
rung, worauf es in der Branche ankommt.
Dieses Wissen méchten wir weiter nutzen
und der Wohnungswirtschaft auch in Zu-
kunft eine Vielfalt an innovativen Mulfime-
dia-Lésungen bieten. Mit unseren brandneu-
en Cable4 News wollen wir Sie ab sofort
regelmdfig iiber die nevesten Branchenthe-
men und Entwicklungen in unserem Hause
informieren.

In der ersten Ausgabe méchten wir uns Ih-
nen zundchst vorstellen und aufzeigen, wie
die Wohnungswirtschaft von Cable4 profi-
tieren kann. Ein Musterbeispiel fiir die Erneu-
erung der Medienversorgung erwartet Sie
auf Seite 2. Im Gesprdch mit Michael Kon-
rad, Bereichsleiter Bestandsmanagement
bei der Siiddeutsche Wohnen Management
GmbH Stuttgart, haben wir nachgefragt,
welche Erwartungen das Unternehmen an
Medienversorger hat und welche Bedeu-
fung Serviceangebote wie Rahmenvertrége
fir Mieter haben.

Ich wiinsche lhnen eine anregende Lektiire.

Anja Bunkart
Geschdftsfiihrerin Cable4
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xen Nachristungen. Zudem sind ein einheit-
licher Standard und individuelle, ergéinzende
Dienstleistungen méglich.

Vorteile fur Eigentimer
und Endverbraucher

Eine Modernisierung der Hausverteilanlage
bedeutet fir Eigentimer mehr Wirtschaftlich-
keit: Das Obijekt ist zukunftssicher geriistet,
hat einen hdheren Wert und kann besser

vermietet werden. Durch die zeitgeméfie Me-
dienversorgung kommt es zu weniger Stérun-
gen und damit weniger Reklamationen. ,Der
Endverbraucher spirt die Vorteile mit einer
digitalen Programmvielfalt von rund 550
deutschen TV- und Radiosendern”, erldutert
Bunkart. Eine moderne Hausverteilanlage
erméglicht zudem die Nutzung von HD-TV
und den Zugang zu giinstigen Telekommuni-
kations-Angeboten. ,Dariber hinaus missen
Endverbraucher nicht in kostspielige Eigenin-
stallationen investieren und sind unabhéngig
von Witterungseinflissen.”

Gute Argumente fiir Cable4

JAls regionaler Konzern mit flexiblem Ge-
schaftsmodell erarbeiten wir stets die beste
Lésung fir Unternehmen der Wohnungswirt-
schaft”, betont Bunkart. Bei der Umsetzung
never Medienversorgungskonzepte setzt
Cable4 erfahrene Mitarbeiter ein, die mo-
dernste Planungstools und Messgerdte nut-
zen. ,24 Stunden téglich, sieben Tage die
Woche - wir sind stets fiir unsere Kunden
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Digitale Fernsehvielfalt in Bretten

Eigentimer und Verwalter einer
Wohnanlage im badischen Bretten
nahmen eine anstehende Fassa-
densanierung 2011 zum Anlass, die
Medienversorgung auf den neues-
ten Stand zu bringen. Die Cable4d
GmbH setzte in Zusammenarbeit
mit der VersaKom Service GmbH
fur 88 Wohneinheiten eine moderne
Satelliten-Glasfaserlésung um, die
den Bewohnern ein vielféltiges Fern-
sehvergnigen mit rund 5.000 deut-
schen und ausldndischen Sendern
in digitaler Bild- und Tonqualitéat be-
schert.

Die Héuser der StraBe ,Im Brettspiel” in
Bretten stammen aus den 7Oer-Jahren.
2011 war eine Fassadensanierung not-
wendig geworden. Mit dieser BaumaBnah-
me beschlossen die Eigentimer auch, ein
zeitgemdBes
umzusetzen. Vor allem eigenméchtig ange-
brachte Satellitenschiisseln an den Balkonen

Medienversorgungskonzept

Im badischen Bretten setzen Cable4 und VersaKom Service eine moderne Satelliten-Glasfaser-
I6sung fiir 98 Haushalte um.

beeintrichtigten die AufBenwahrnehmung

der Gebéude erheblich.
Umfassendes Leistungspaket

VersaKom setzte das neue Medienversor-
gungskonzept dann technisch um. Die Umris-
tung auf eine Glasfaserldsung mit Multischal-
tern inklusive einer neuen Hausverkabelung
daverte rund zwei Wochen. Das Ulmer Un-
ternehmen installierte vier Satellitenspiegel
auf dem Dach und richtete diese auf vier Or-
bitalpositionen aus. Die Satellitenspiegel wur-
den iber diinne Glasfaserkabel mit einem
Technikschaltschrank im Keller verbunden.
Multischalter verteilen das TV-Signal iber
Koaxialkabel in die einzelnen Wohnungen.
In allen Wohneinheiten wurden zudem zwei
Teilnehmeranschlisse installiert. Ein digitaler
Satelliten-Receiver pro Wohnung zum Emp-
fang des digitalen Signals rundete das Leis-
tungspaket ab.

Kostenvorteil dank Cable4

Mit der neuen Medienversorgungsldsung
verfigen die Bewohner iber eine Vielfalt
an Sendern in Digitalqualitdt zu einem mo-
natlichen Preis von lediglich 10,80 Euro. Die
Anlage selbst ist nach zehn Jahren abbezahlt
und wird von Cable4 betrieben. Dies hat ei-
nen grof3en Vorteil fir die Bewohner: In der
Regel werden Wohnungs- und Verwaltungs-
unternehmen oder die Eigentimergemein-
schaft zum Betreiber, wenn eine Anlage fir
mehrere Parteien errichtet wird. Dabei wird
eine Gebihr der VG Media (Gesellschaft
zur Verwertung der Urheber- und Leistungs-
schutzrechte von Medienunternehmen) féllig.
Aufgrund des Betreibervertrags mit Cable4
entfallt diese Pflicht. ,In unserem Dienstleis-
tungspaket sind die Gebihren automatisch
abgedeckt”, erklért Thomas Hoffmann, ope-
rativer Leiter bei Cable4. ,So gibt es keine
versteckten Kosten.”



Im Gesprdach mit: Michael Konrad

Bereichsleiter Bestandsmanagement
Suddeutsche Wohnen Management GmbH Stuttgart

Herr Konrad, wie wichtig ist
eine moderne Medienversorgung

in Immobilien? ,Mit Cable4 bli-

cken wir auf eine
erfolgreiche Zusam-
menarbeit zuriick
und sind Uberzeugt,
for zukinftige Her-
ausforderungen gut

Welche Erwartungen hat die gerustet zu sein.”
Siiddeutsche Wohnen Management
an Medienversorger?

Welche Bedeutung haben
Worin unterscheidet sich Cable4 Serviceangebote wie Rahmen-
von anderen Medienversorgern? verirdge mit Cable4 fir Mieter?

Welche Rolle spielen
Triple-Play-Angebote?

Die Siiddeutsche Wohnen GmbH

Der Cable4-Kunde LBBW Immobilien GmbH firmierte Ende Juni 2012 zur Siiddeutsche Woh-
nen GmbH (SUDEWO) um. Ein von der Patrizia Immobilien AG gefiihrtes Konsortium aus
Anlegern erhielt den Zuschlag fiir den Immobilienexperten mit 21.000 Wohnungen, der da-
mit von der Landesbank Baden-Wiirttemberg losgelést ist. Das Unternehmen wurde bereits
1936 mit den Vorgédngergesellschaften Badische Heimstéitte GmbH und Wiirttembergische
Heimstéitte GmbH in Baden und Wiirttemberg - beide damals selbststéindig - gegriindet.
Der Zusammenschluss erfolgte 1971 unter dem Namen LEG Landesentwicklungsgesellschaft
Baden-Wiirttemberg mbH. Die Gesellschaft wurde spéter durch den Verkauf an die I-Bank
privatisiert. Innerhalb des LBBW-Konzerns bildete die LBBW Immobilien ab 2007 das Immo-
bilien-Kompetenzzentrum.
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Cabled baut Glasfasernetz in Herzberg

Die Cable4 GmbH &ffnet der Woh-
nungswirtschaft die Tor zur Zukunft
der Medienversorgung. Fir die
Wohnungsbaugesellschaft Elsteraue
mbH und die Wohnungsgenossen-
schaft Elsterstrand e.V. baut der Mul-
timedia-Dienstleister ein neuves Glas-
fasernetz im brandenburgischen
Herzberg an der Elster. Rund acht Ki-
lometer Glasfaserleitungen werden
bis Anfang 2013 neu verlegt, mehr
als 1.700 Wohnungen zukunftsfahig
umgerdistet.

Damit Mieter das moderne Medienangebot
nutzen kdnnen, tauscht Cable4 die alten Ko-
axialkabel durch moderne Glasfaserleitun-
gen aus und installiert in jedem Haushalt eine
Multimediadose. Neben dem Neubau des

Netzes ibernimmt das Unternehmen auch

die Kommunikation mit den Mietern und die
Wartung der neuen Anlagen. Die Deutsche
Telekom wurde als zuverléssiger Partner fir
die Signallieferung ausgewdhlt. ,Mit dem
neven Glasfasernetz kénnen die Bewohner
von den neuesten multimedialen Méglichkei-
ten profitieren”, erklart Thomas Hoffmann,
operativer Leiter von Cable4. 3D-Fernsehen
in HD-Quadlitét, interaktive Spiele und die
Nutzung von Upstream-Anwendungen wie
Video-on-Demand sind mit der neuen Medi-
enversorgung problemlos méglich.

Cable4-Angebotspaket Gberzeugt

Die Ausschreibung fiir die Modernisierung
der KabelnetzerschlieBung gewann der un-
abhdngige Dienstleister mit seinem iiberzeu-
genden Angebotspaket. ,Wichtig war uns
dabei die Kombination von modernster Tech-

Unser Vertriebsgebiet

nik in einer schlissigen, zukunftsorientierten
Struktur bei gleichzeitig wirtschaftlicher und
schneller Realisierung”, betont Sabine En-
demann, Geschéftsfihrerin der Wohnungs-
baugesellschaft Elsterave. Hoffmann gro-
tuliert: ,Mit der Modernisierung nimmt das
Unternehmen nicht nur in der kommunalen
Wohnungswirtschaft Brandenburgs eine Vor-
reiterrolle ein.”

Baden-Wirttemberg

lhr Ansprechpartner

Thomas Hoffmann

Operativer Leiter

Tel.: 0721 / 60 28 623 0
E-Mail: thomas.hoffmann@cable4.de
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